Bostadsmarknad med nyktrare prisbild - manga vill pruta och diskutera
priset

Det &r en betydligt nyktrare prisbild som moter flandrer som tittar i fastighetsmaklarnas skyltfonster

En intensiv byggboom de senaste aren har lett till att det finns en uppsjé av olika bostadsobjekt. Manga vill pruta eller i
varje fall diskutera priset. Som séljare ar det bast att sitta nivan pa priset sa att det ar saljbart. Det menar den
auktoriserade fastighetsméklaren Asa Pettersson. Prisbilden &r betydligt nyktrare &n tidigare

Av Ola Josefsson

Lindesbergstjejen kom till Spanien 1982 eftersom familjen hade radhus i Torremuelle. Sedan var hon fast, och borjade jobba som
fastighetsmaklare i Benalmadena.

-Det var vl egentligen ténkt att jag skulle ta 6ver familjeforetaget hemma i Lindesberg, men sé blev det maklarjobb pa Solkusten
och det har jag aldrig angrat.

Bred erfarenhet

Férutom en kort tid i butik i Centro Idea har Asa jobbat med bostadsmarknaden. Det borjade med visningslégenheter i Arroyo de la
Miel innan hon gick vidare och blev delégare for att senare starta eget.

-Efter alla &r har jag skaffat mig en bred erfarenhet om bostadsmarknaden pa Solkusten. Det var nagra tuffa ar i borjan p& 1990-talet,
déarefter har det varit goda tider.

De tuffa aren var i slutet pa 80-talet och nagra ar framét. Det var som att hela marknaden {61l ihop som ett korthus, nigon “laste
dorren, slackte ljuset och kastade bort nyckeln”. Sakta bérjade marknaden aterhdmta sig med spanjorer som kopte utlanningarnas
hus till ratt priser.

Tills for fem &r sedan jobbade Asa Pettersson i stort sett bara i Benalmadena-omradet. DA flyttade hon till sina nuvarande
kontorslokaler i stadsdelen Los Boliches i Fuengirola.

Vilka &r dina kunder?
-Jag har manga stamkunder, manga gar aven pa rekommendationer fran kompisar och familjer. Vi vander oss i forsta hand till
svenskar, samtliga pa kontoret pratar ju svenska. Vi har aven en hel del engelsktalande som kommer in frén gatan.

Vilket omrade koncentrerar ni er i forsta hand pa?

-Vi har objekt fran Benalmadena till Calahonda, halvvags mellan Fuengirola och Marbella. Just for tillfallet har vi manga objekt,
vilket kanns bra. Det ar alltid skont att ha mycket att erbjuda, dessutom till formanliga priser.

-1 forsta hand fragor vara kunder efter lagenheter som ligger centralt i Fuengirola eller Los Boliches. Samtidigt okar forfragningarna
pé villor vilket ar ett tecken pd att det snart sldpper loss. Det ar ett ganska normalt ménster, forst forfragningar sedan sélj, det blir
sakert en bra var 2007.

Mycket ledigt

Asa Pettersson saljer inte nyproduktion av hus och Idgenheter. De senaste aren har det varit en intensiv byggboom varfér det finns
mycket ledigt. Tendensen &r att det ar lattare att sélja objekt som man kan ta pa.

-Manga vill pruta eller i varje fall diskutera priset. Séljare bor sitta prisnivan sa att det 4r saljbart.



De uppblasta priserna pa villor, radhus och lagenheter &r numera borta. Det 4r en betydligt nyktrare prishild som moter flanorer som
tittar i fastighetsméklarnas skyltfonster.

Justerbart pris

-Tidigare hade saljaren ett fast pris, nu sétter man ett pris som &r justerbart, menar Asa Pettersson som &r auktoriserad
fastighetsméklare med certifikat i Spanien sedan 1998.

Asa sager att det 4r roligt att jobba som méaklare just nu. Hon beskriver laget i Los Boliches som mysigt, Fuengirolas éstra stadsdel
har en mysig atmosfar, det &r platt och okomplicerat med en skon strandpromenad som lampar sig for langa promenader utmed
havet.

Hur har prisbilden just nu?

-Lagenhet med ett sovrum kostar ungefar mellan 130.000 till 170.000 euro. Tvé sovrum ligger pa mellan 180.000 till 250.000 euro.

Jag tror att dagens prishild star sig ett tag till. Som képare onskar man ju att investeringen ska ge ranta, vilket det ocksa gor pa lang

sikt.

Asa Pettersson ar dven med i sammanslutningen Realtylink, som bestér av 53 maklare med en gemensam databas.

-Vi skriver in kundens énskemal, antalet sovrum, vaning, storlek, nara strand plus mycket annat, och sa far vi upp precis det objekt

som kunden letar efter. Det ar en bra grej, vi ser hur marknaden &r vilket ar jattenyttigt. Vi triffas en gang i kvartalet och i framtiden
planerar vi att ge ut en egen tidning.

Vad kostar det att kdpa?
-Det foljer lagfartskostnader, overforingsskatt och kostnader for notarier, advokat och registrering, i slutandan brukar det hamna pa
tio procent pé husets pris.

Vad kostar det att séalja?

-Det &r mycket som avgor exempelvis om du &r resident eller inte. Det har lagts fram ett nytt lagforslag om att vinstskatten ska
sinkas fran 35 procent till 18 procent for inte residenta. Samtidigt skulle depositionsavgiften sankas fran 5 procent till 3 procent for
att komma i harmoni med ovriga EU. Nar dessa lagar skall trada i kraft kan jag dock inte svara pa.
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"Tidigare hade saljaren ett fast pris, nu satter man ett pris som &r justerbart", menar Asa Pettersson som &r auktoriserad
fastighetsméklare med certifikat i Spanien sedan 1998



