En Sueco, november 2008

Foretagsprofil - Asa Pettersson

Att kopa en bostad ar kanske bland de viktigaste kdpen man nagonsin gor. Sker det dessutom i
Spanien &r det &nnu viktigare att man far professionell hjalp. Asa Pettersson har l&ng erfarenhet
inom maklar-branschen och p& hennes maklarbyrd ar kunden i trygga hander d& man blir
vagledd pa sitt eget sprak genom hela kdpet utan att bli utsatt for onddiga problem som latt kan
uppsta i den spanska byrakratin

Av: Mikaela Rudolfsson

Beratta hur du hamnade i Spanien.

Mina foraldrar kopte ett radhus i Torremuelle 1979. Ett par ar senare akte jag hit for att l1asa
spanska och fa lite livserfarenhet genom att komma bort frdn min lilla hemstad Lindesberg.
Sedan skulle jag &ka tillbaka igen for att ta dver familjeforetaget inom kladbranschen. Varen
1983 var jag fortfarande kvar och borjade jobba for Kiko René som ar méklare pa Costa del Sol
och det var sa jag larde mig maklarbranschen. Jag borjade arbeta med after sale-service som
pa den tiden mest handlade om att hjalpa koparna att ordna el, gas och telefonkontrakt. Det tog
valdigt 1ang tid d& eftersom man var tvungen att personligen aka till alla stallen. Att ordna med
ett telefonkontrakt kunde t.ex. ta en hel dag eftersom telefonbolaget Iag i Malaga.

Du har aldrig funderat pa att flytta tillbaka till Sverige?

Pa 90-talet, da forra finanskrisen agde rum, tyckte min pappa att jag skulle flytta hem, men jag
stannade kvar for jag tror inte att jag skulle fa det battre hemma i mérkerkalla Sverige efter att
ha blivit s& van vid ljuset har nere.

Varfor just maklarbranschen?
Jag kom in i maklarbranschen av en ren tillfallighet. Egentligen skulle jag ha hallit pa med



klader. Det ger mig otroligt mycket att fa ha personlig kontakt med méanniskor. Att f hjalpa till att
finna nagot sa viktig som en bostad ar valdigt tillfredstallande. Manga kommer tillbaka flera ar
efterat for att visa sin uppskattning och gladje — och det ar det basta med det har arbetet.
Samtidigt har myntet aven en baksida. Det var svart i borjan att som kvinna jobba i ett s& pa
den tiden mansdominerat samhaélle, idag ar det nastan tvartom. Mitt jobb ar valdigt stressigt och
telefonen ar alltid pa sa att mina kunder kan na mig nar de behdéver.

Hur har utvecklingen sett ut?

I borjan av 80-talet var nastan allt vi sélde nyproduktion. Sedan kom 90-talet, Kuwaitkriget och
da blev det tvarstopp. Allt gick s& snabbt, folk slutade kdpa och salja. Pengarna anvandes i
Sverige eller andra skandinaviska lander istallet, var de flesta av mina kunder kommer ifran,
eftersom rantorna steg och kronan flot.

D& borjade vi salja mycket till spanjorer istallet, speciellt till unga spanjorer som pa den tiden
fick bra villkor p& hypotekslan och ekonomisk hjalp fran sina foraldrar. For oss innebar det dock
att vi fick sélja till halva priset. Det positiva var att fa in fastboende spanjorer i bostadsomraden
dar det nastan bara bodde skandinaver eller engelsméan. Det gjorde att den administrativa biten
skottes battre. Spanjorer har mer koll p& hur man kan spara in pa utgifter i en
bostadsrattsforening.

Sedan gick det mot béttre tider och 1995 startade jag min egen maklarbyré Asa Pettersson. Jag
borjade hemifrdn men dppnade snart ett kontor i Arroyo de la Miel och hade en sekreterare pa
halvtids. Tiderna var bra och priserna steg med en valdans fart. Trots det har jag alltid varit liten
och valt att rikta all reklam mot svenska kunder samtidigt som jag har salt till alla nationaliteter.
Mitt mal har varit att ge trygghet till svenska kunder. Med mig kan de prata pa sitt eget sprak
och efter s& manga ar i branschen kan jag vagleda dem genom hela kopet utan att de behéver
utséattas for onddiga problem som latt kan uppsta i den spanska byrakratin.

Nu har konkurrensen blivit hardare och marknader som Turkiet och Thailand har 6ppnats upp.
Trots det tror jag att folk s& smaningom kommer tillbaka till Costa del Sol. Har finns fordelar som
ar svara att hitta pa andra stallen i varlden. Man kan t.ex. flyga till Sverige pa fyra timmar, det ar
tryggt har, det mesta man behéver finns har och det spanska rattsystemet ar bra.

Idag ar det ratt lage att kopa och behalla en bostad i minst fem till tio ar.

Beskriv en typisk kund

Den vanligaste kunden ar en svensk person som ar pa vag att pensionera sig och soker en
andrahandsbostad for att bo sex manader under vintern i Spanien. Ett tag hade jag aven manga
yngre kunder som pendlar mellan Sverige och Spanien. Det &r en relativt ny malgrupp som inte
fanns nar jag kom hit, men som tack vare Internet jobbar hemifrdn pa distans och bara aker till
Sverige pa vissa moten.

Hur har ditt foretag paverkats av finanskrisen?

Vi har fatt storre forfragan fran spanjorer igen. Manga som verkligen &r intresserade av att kopa
har varit lite avvaktande under en tid och kanske gjorde de ratt, nu har faktiskt priserna gatt ner
och det bdrjar bli [age att kdpa. De som koper ar framfor allt kunder som tanker leva och bo i
bostaderna. Mycket av de vi saljer just nu ar objekt som kunden har haft sedan lang tid tillbaka.
Det innebar att &ven om de far salja billigare nu sa tjanar de anda bra pa affaren eftersom de i
regel betalade valdigt lite for bostaden da den inforskaffades.

Varfor ska man vanda sig till Asa Pettersson?

Jag har valdigt lang erfarenhet inom méaklarbranschen och kan det mesta. Dessutom kan
kunderna fa all information pa sitt eget sprak. Jag ar en trygghet for dem och kan guida dem till
seridsa advokater och konsulter som har lika lang erfarenhet i branschen som jag. Jag kan
hjalpa kunderna med allt de behdver och det &r viktigt att allt blir ratt fran borjan eftersom det ar
ett stort steg man tar nar man ska kopa ett hus eller lagenhet.

Vad har du for rad till skandinaver som vill kopa hus pa Costa del Sol?



Forst och framst bér man vanda sig till en méklare man kénner fértroende for. Sedan
rekommenderar jag att man ringar in ett omrade dar man kan tanka sig att bo. Det &r déar vi
maklare kommer in med var lokalkdnnedom etc. och kan gora ett urval av lampliga bostader
som passar kundens 6nskemal. Sedan ska man inte vara radd for att ta ett juridiskt ombud, jag
kan alltid rekommendera

mycket bra advokater och konsulter till mina kunder. Man skall vara noga med att informera sig
om vad det tilkommer for kostnader vid kdpet och vilka driftskostnaderna ar.

Har du nagot smultronstalle pa Costa del Sol du vill dela med dig av till lasarna?

Pa senare ar har jag faktiskt lart mig att uppskatta att ga ner pa stranden pa en sondag. Jag
lagger mig under ett parasoll for att ladda batterierna - svarare an sa behover det inte vara. Jag
har ett hektiskt liv och att bara koppla av nagra timmar under solen ar bra terapi for mig. Det ar
latt att gldomma bort att vi har paradiset omkring oss och det &r hit andra suktar efter att komma
en eller tva veckor om aret.

FORETAGET ASA PETTERSSON

P& maklarbyrén finner du Asa Pettersson som &r fastighetsméklare och skéter allt frén
budgetering och annonsering till kép och sélj. Asa har tvd medarbetare, Lisa Nilsson som &r
sekreterare och skoter administrationen och Mats Andersson som ar saljare. Tillsammans ger
de kunderna bésta mdjliga service nar de vill kopa eller sélja en bostad.

Besok maklarbyran Asa Pettersson pa:
Avda. de los Boliches 79 i Fuengirola.
Tel. 952 59 31 32/ 609 30 32 82, www.asapettersson.com



http://www.asapettersson.com/

